Beleuchtung

Bei

Eine gute Beleuchtungsanlage ist fiir den Inhaber eines Ladenge-
schéfts eine ebenso lohnende Investition wie die richtige Dekoration
und die richtige Zusammenstellung des Angebots. Ein Patentrezept
fir die richtige Beleuchtung gibt es zwar nicht, aber es gibt erkenn-
bare Trends, an denen sich Beleuchtungslosungen zukinftig ausrich-

ten werden.
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Verkaufsraume sehen, insbesonde-
re in der Textilbranche, nicht das
ganze Jahr Gber gleich aus. Die Mo-
de &ndert sich, die Jahreszeiten
wechseln, und selbst das natiirliche
Licht ist tdglichen Schwankungen
unterworfen. Unterschiedliche Men-
schen besuchen zu verschiedenen
Tageszeiten die Geschifte, was dif-
ferenzierte Anforderungen an die
Beleuchtung stellt.

‘tet

Grundsétzlich kénnen drei Ein-
kaufsszenarien unterschieden wer-
den: Das funktionale, das inspirative
und das gesellige Einkaufen. Funk-
tionales Einkaufen bedeutet Erwerb
von Gegenstanden des taglichen Le-
bens. Die Beleuchtung dazu sollte
den Kunden nicht nur einen guten
Uberblick verschaffen, sondern auch
dem biologischen Rhythmus des
Menschen angepasst sein. Die un-
terschiedlichen Stimmungen am
frihen Morgen oder spaten Abend
erfordern differenzierte Beleuch-
tungskonzepte.

Inspiratives Einkaufen ist Einkau-
fen als Freizeitaktivitat. Gekauft wird
jedoch nur, wenn die angebotene




hisherige Lampe

MASTER Line Einsparungsrechner

Lampe Allg. R63
Anzahl Lampen 100
Energieverbrauch 60
Befriehsstundens/Stunden 4000
Energiekosten Euro/kWh € 0,10
durchschnittliche Lebensdauer {in Std.) 1000
Lompenpreis € 14
Lampenwechselkosten € 300
Pro Lichipunk ;

a. Energiekosten pro Johr € M0
b. Lampenkesten pro Jahr € 576
¢. Lompenwechselkosten pro Johr € 1200
Gesomtkosten pro Lampe und Johr € 76
Fiir die gesamte Anloge

0. Energiekosten pro Johr € 2.400,00
b. Lampenkosten pro Johr € 576,00
¢. Lampenwechselkosten pro Jahr € 1.200,00
Gesamtkosten pro Lampe und Jahr € 4.176,00

Quelle: Philips Licht GmbH, Hamburg

Ware den Kunden anregt und sein
Interesse weckt. Mit sorgfaltig ab-
gestimmten Lichtakzenten und -far-
ben ldsst sich die Ware entspre-
chend in Szene setzen. Der Ver-
kaufsraum erhalt dadurch eine indi-
viduelle Dramaturgie.

Zum geselligen Einkauf kommt die
soziale Komponente. Der Einkaufs-

Licht setzt Details des Warenangebots wirkungsvoll in Szene

Neve Lampe bisherige Lampe Neue Lampe
MASTER PAR 20E Lompe Accentline MASTER Line ES
100 Stiick Anzahl Lampen 100 100  Stiick
20 Watt Energieverbrauch 35 20 Watt
4000 Stunden | Betriebsstundens / Stunden 4000 4000  Stunden
€ 0,10 Euro Energiekosten Euro/kWh € 010 € 010 Euo
5000 Stunden | durchschnitiliche Lebensdaver (in Std.} 3000 5000  Stunden
€ 1541 Euro Lampenpreis € 4 € 528 o
€ 3,00 Euro Lampenwechselkosten € 300 € 300 CEuro
Pro Lichtpunkt :
€ 8,00 Euro 0. Energiekosten pra Johr € 1400 € 800 Euro
€ 1233 Furo b. Lampenkosten pro Johr € 45 € 4272 Furo
€ 240 Luro ¢. Lampenwechselkosten pro Johr £ 400 € 240 FEuro
€ 1273 Ruro Gesamtkosten pro Lompe und Juhr € 22,59 € 1462 Furo
-€ 19,03 Euro -€ 7% Fuo
Fiir die gesamte Anloge
€ 800,00 Euro a. Energiekosten pro Johr < 1.400,00 € 800,00 Euro
€1.232,80 Euro b. Lampenkosten pro Johr € 458,67 € 42240 FEuro
€ 240,00 Euro ¢. Lumpenwechselkosten pra Jahr € 400,00 € 24000 Euro
€ 2.172,80 Euro Gesamtkosten pro Lampe und Johr € 2.258,67 €1.46240  FEuro
—<1.903,20 Euro —€ 79627 Funo

bummel wird als eine Mdéglichkeit
begriffen, sich mit Gleichgesinnten
zu treffen, gemeinsam einzukaufen,
sich kennen zu lernen oder Neuig-
keiten auszutauschen. Diese Art des
geselligen Treffens in Verkaufsberei-
chen lasst sich durch eine entspre-
chende Lichtatmosphare angenehm
unterstitzen und lenken.

Moderne Lampen werden immer
kleiner und leistungsfahiger, die
Lichtfarben vielfaltiger, die Lichtef-
fekte raffinierter. Licht formt Raume,
gestaltet Umgebungen farblich und
setzt Details des Warenangebots
wirkungsvoll in Szene. Mit den mo-
dernen, kompakten Lampen lassen
sich heute maBgeschneiderte
Lichtakzente fir nahezu jede An-
wendung realisieren.

Ein zentrales Thema bei der Ver-
kaufsraumbeleuchtung ist aber auch
die Wirtschaftlichkeit. Geringer En-
ergieverbrauch, lange Wartungsin-
tervalle und hohe Lichtausbeute
sind gefordert, um die Betriebs-
kosten zu minimieren. Und da sind
es gerade die hochwertigen Licht-
quellen wie Kaltlicht-Halogen-
Reflektorlampen oder keramische
Hochdruck-Entladungslampen, mit
denen sich diese Ziele schnell und
effektiv erreichen lassen.

Als Beispiel sei ein Textilfachge-
schaft angeflihrt, das seine Ausla-
gen bisher mit herkdmmlichen Re-
flektorlampen ausgeleuchtet hat,
weil der Anschaffungspreis dieser
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‘ Lichttechnik

Das beleuchtete Schaufenster: Es wirbt und l&dt die Kunden zum Betreten des Geschéfts ein.

Was es von aufBen verspricht, muss die Warendekoration im Geschéft halten. Die richtige Be-
feuchtung spielt auch hier eine entscheidende Rolle. Niedervolt-Halogenlampen und Hoch-
druck-Entladungsfampen sind hier geeignete Leuchtmitte!

Lampen relativ gering ist. Bei einer
durchschnittlichen Brenndauer von
rund 4.000 Stunden pro Jahr, einer
mittleren Lebensdauer von 1.000
Stunden und einem Energiever-
brauch von 60 W errechnen sich,
einschlieBlich der Kosten fur einen
viermaligen Lampenwechsel, Ge-
samtbetriebskosten je Lampe von 42
Euro pro Jahr.

Eine Alternative dazu ware eine
Hochvolt-Halogenreflektorlampe mit
Niedervoltbrenner, welche die Re-
flektorlampe ohne technische Pro-
bleme ersetzt. Sie kostet in der An-
schaffung allerdings das 15-fache,
weshalb viele Shop-Betreiber darauf
verzichten, So einfach ist die Rech-
nung aber nicht. Denn zum einen
benétigt die neue Lampe nur ein
Drittel der Energie einer herkommli-
chen Reflektorlampe. Zudem hat sie
mit 5.000 Stunden die funffache Le-
bensdauer. Daraus errechnen sich
dann Betriebskosten in Hohe von 23
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Euro, was eine Ersparnis von 19 Eu-
ro pro Lampe ausmacht.

Ahnlich beeindruckende Rech-
nungen lassen sich mit dem Aus-

tausch von Standard-Halogenreflek-
torlampen gegen die Kaltlicht-Halo-
gen-Reflektorlampen oder mit dem
Austausch von Hochdruckent-
ladungslampen mit Quarzbrenner
gegen die keramischen Hochdruck-
Entladungslampen aufmachen. Trotz
des zum Teil erheblich héheren An-
schaffungspreises sind die Ein-
sparungen an Betriebskosten erheb-
lich, insbesondere, wenn bei den
langlebigen Lampen statt des kost-
spieligen Einzelwechsels defekter
Lampen der wirtschaftliche Grup-
penwechsel angewandt wird. Einen
Zusatznutzen, der sich in Zahlen nur
schwer fassen lasst, ist die erheblich
bessere Lichtqualitat,
Zusammenfassend ldsst sich sa-
gen, dass die Qualitat der Beleuch-
tungsanlage sich nicht ausschlieBlich
am Anschaffungspreis der Lampen
orientieren sollte. Energiekosten,
Wechselintervalle (Gruppenwechsel)
und die Lampenlebensdauer moder-
ner Lampen sind in der Shopbe-
leuchtung heute Faktoren, die in die
Rechnung eingehen missen.
KARSTEN VIERKE

Karsten Vierke ist bei der Philips Licht
GmbH in Hamburg Key Account Mana-
ger Verkaufsraumbeleuchtung.
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Niedervolt-Halogenglihlampen

Elektronische Vorschaltgerdite EVG

Chronik der Lampenentwicklung fiir Ladenbeleuchtung 1966 bis 2003

Natriumdampf-Hochdrucklampen {grofler Leistung)
Halogen-Metalldampflampen (grofer Leistung)

Dreibanden-Leuchistofflampen, Rohrdurchmesser 38 mm
Dreibanden-Leuchtstofflampen, Rohrdurchmesser 26 mm

Kompakt-Leuchtsiofflampen mit Stecksockel

Lichileitfasern fiir den Einsatz fiir Verkaufs- v. Ausstellungsrdume
Niedervoli-Halogenglihlampen mit Kaltlichtreflektor
Kompakt-Leuchtstofflampen mit Schraubsockel E14/E27
Halogen-Metalldamptlampen (kleiner Leistung)
Natriumdompf-Hochdrucklampen (kleiner Leistung)
Dreibanden-Leuchtstofflampen, Rohrdurchmesser 16 mm

LEDs fiir Beleuchtungszwecke, laufende Weiterentwicklung

Bei den angegehenen Johreszahlen handelt es sich um Richtdaten.
Die Entwicklungsdaten kinnen firmenspezifisch voneinander abweichen.

Quelle: Werner Biicker




