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SWITCH TO THE FUTURE




Domande e Risposte

W Finder ITALIA: pagina Facebook

D finder
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COME CI SIAMO ARRIVATI?




ANNI 70’ ANNI 00’ ANNI 10’

INI1Z| DI LA DOMOTICA PER TUTTI VOGLIONO LA

DOMOTICA CHI'PUO SMART HOME




Oggi.

Smart home batte
domotica a livello
di riconoscimento
da parte del
grande pubblico.

Osserva torio DIGITAL INNOVATION, POLIMI, 2020.




E la tecnologia
a rendere smart
la nostra casa.




La tecnologia
che impara

a conoscercl e

a rendersi utile
autonomamente.




Google
Assistant.

Ciao, come posso aiutarti?




Da potenza a tecnologia.

“Alexa,
find me a romantic restaurant.”




2,5 bil € 2,5 bil €

IL MERCATO SMART HOME EUROPEO

In Italia,

. 1,1 bil €

costrulamo poco, e
ristrutturiamo 190 mil €

tanto. +40%

UK FRANCIA SPAGNA ITALIA

GERMANIA

Osservatorio DIGITALINNOVATION, POLIMI, 2020.




Google e Amazon
hanno lanciato il
mercato.

Facendo conoscere
a tutti la SMART
HOME.

INTERNET '
OF THINGS '

il «y




SOLUZIONI
PLUG&PLAY

DOMOTICA

TRADIZIONALE

SMART HOME
BASIC




DOMOTICA SMART HOME SOLUZIONI

PLUG&PLAY

TRADIZIONALE PROFESSIONALE SMART HOME

BASIC




Smart home PRO:
Integrata nel sistema
elettrico, installata da

professionisti, alta qualita e
sicurezza.

Smart home BASIC:
plug & play, per utenti
finali e hobbisti, non VS
infrastrutturale.



Smart home PRO:

Installata e certificata da
professionisti.

Affidabile e sicura (gestione dei dati)

MADE IN ITALY







PERCHE" OPPORTUNITA’?










Rilevanza:
perché i professionisti

dell’installazione,
continuino ad essere

tali.
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4 1 % consumatori

che ha almeno 1 oggetto
smart

7 4% consumatori

BUSI neSS: che richiedono

| clienti richiedono Vintervento di ur
installatori
professionisti.

elettricista

Osserva torio DIGITAL INNOVATION, POLIMI, 2020.




COME VENDERLA?




AD OGNI UTENTE LA SUA
SMART HOME

INVESTIMENTO

comi SERVIZI PER
(AUMENTO VALORE DELLA CASA) LA PERSONA







INSTALLATO UN RELE’

FINDER?
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L’Ecosistema
YESLY.




Affidabilit










Si installa come un
rele, si programma
da App.

Senza rifare
I"impianto.
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La SMART HOME, diventa
COMFORT LIVING.

@D finder
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SMART HOME.

UN’OPPORTUNITA’
DA COGLIERE CON
PROFESSIONALITA".




SEMPLICITA.
SEMPRE ALLA
PORTATA DI TUTTI.




SICUREZZA.

SALVAGUARDA
CIO CHE TI
E PIU CARO.




/ESLY

SCALABILITA.

DAl COMANDI PIU
SEMPLICI A QUELLI
PIU COMPLESSI.




GRALIE,

Ancora una volta

@ finder

SWITCH TO THE FUTURE




Domande e Risposte

W Finder ITALIA: pagina Facebook

D finder

YESLY Installatori Finder YESLY Italia:

E FOR

COM
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oppure www.yesly.findernet.com @ finder



Prossimi appuntamenti

o0 30/04 - YESLY: la smart home semplice ed
accessibile

o 06/05 - KNX e DALI, alta tecnologia per progetti
di successo

Relatore:
Luca Croce / Product Manager Residential, Building
Automation & IOT

@ finder
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