
BENVENUTI
L’opportunità della 
SMART HOME per l’elettricista



PIERLUIGI
VOGHERA
MARKETING MANAGER



prima di tutto



Domande e Risposte

Finder ITALIA: pagina Facebook

Installatori Finder YESLY Italia: 
gruppo ufficiale Facebook

oppure www.yesly.findernet.com



FORMIAMOCI, 
PER NON FERMARCI

eventi.findernet.com



AGENDA



SMART HOME 1
PARLIAMO DI 



HOME, SMART HOME
COME CI SIAMO ARRIVATI?



ANNI 10’
TUTTI VOGLIONO LA 

SMART HOME 

ANNI 00’
L A  D O M O T I C A  P E R  

C H I  P U O ’

ANNI 70’
INIZI DI 

DOMOTICA



Oggi.
Smart home batte 
domotica a livello 
di riconoscimento 
da parte del 
grande pubblico.

Osservatorio DIGITAL INNOVATION, POLIMI, 2020.



È la tecnologia
a rendere smart
la nostra casa.



La tecnologia
che impara
a conoscerci e
a rendersi utile 
autonomamente.



Google 
Assistant.



Da potenza a tecnologia.



In Italia, 
costruiamo poco, 
ristrutturiamo
tanto.

IL MERCATO SMART HOME EUROPEO

GERMANIA UK FRANCIA SPAGNA ITALIA

2,5 bil € 2,5 bil €

1,1 bil €

420 mil €

530 mil €

+40%

Osservatorio DIGITAL INNOVATION, POLIMI, 2020.



\

INTERNET
OF THINGS

Google e Amazon
hanno lanciato il 
mercato.

Facendo conoscere 
a tutti la SMART 
HOME.



SOLUZIONI
PLUG&PLAY

SMART HOME
BASIC

?DOMOTICA
TRADIZIONALE



SOLUZIONI
PLUG&PLAY

SMART HOME
BASIC

DOMOTICA
TRADIZIONALE

SMART HOME 
PROFESSIONALE



Smart home BASIC: 
plug & play, per utenti 
finali e hobbisti, non 

infrastrutturale.
vs

Smart home PRO: 
Integrata nel sistema 
elettrico, installata da 

professionisti, alta qualità e 
sicurezza.



Smart home PRO: 

Installata e certificata da 
professionisti.

Affidabile e sicura (gestione dei dati)

MADE IN ITALY



OPPORTUNITA’ 2
SMART HOME COME



PERCHE’ OPPORTUNITA’?



Tecnologia: 
Tutti la vogliono, 
soprattutto i millenials,
ma non solo.



Millenials: 
Nuove famiglie, 
nuove esigenze, 
Iper connessi.



Rilevanza:
perché i professionisti 
dell’installazione, 
continuino ad essere 
tali.



Differenziazione:
perché offrire 
innovazione crea valore e 
le chances di essere scelti 
dai clienti o di sceglierli.



Business: 
Soluzioni a valore 
aggiunto, vengono 
pagate come tali.



Business: 
I clienti richiedono 
installatori 
professionisti.

41% consumatori 

che ha almeno 1 oggetto 
smart

74% consumatori 

che richiedono 
l’intervento di un 
elettricista

Osservatorio DIGITAL INNOVATION, POLIMI, 2020.



COME VENDERLA?



SERVIZI PER 
LA PERSONA

COMFORT TECNOLOGIA
INVESTIMENTO

(AUMENTO VALORE DELLA CASA)

AD OGNI UTENTE LA SUA 
SMART HOME



L’ELETTRICISTA 3
LA PROPOSTA FINDER, PER



QUANTI HANNO MAI 
INSTALLATO UN RELE’ 

FINDER?





Il comfort living 
è per tutti.



L’Ecosistema
YESLY.



Connessione Sicurezza

Affidabilità

Versatilità

Semplicità



Perché è
internazionale.

Perché è sicuro.

Perché si attiva
solo quando serve.





Si installa come un 
relè, si programma 
da App.

Senza rifare 
l’impianto.



Con YESLY la tua
casa è sempre a 
portata di mano
o di voce.



La SMART HOME, diventa 
COMFORT LIVING.



IN SINTESI



SMART HOME.
UN’OPPORTUNITA’ 
DA COGLIERE CON 

PROFESSIONALITA’.



SEMPLICITÀ.
SEMPRE ALLA

PORTATA DI TUTTI.



SICUREZZA.
SALVAGUARDA

CIÒ CHE TI
È PIÙ CARO.



SCALABILITÀ.
DAI COMANDI PIÙ 
SEMPLICI A QUELLI

PIÙ COMPLESSI.



GRAZIE, 
Ancora una volta



Domande e Risposte

Finder ITALIA: pagina Facebook

Installatori Finder YESLY Italia: 
gruppo ufficiale Facebook

oppure www.yesly.findernet.com



Prossimi appuntamenti 
o 30/04 - YESLY: la smart home semplice ed 

accessibile

o 06/05 - KNX e DALI, alta tecnologia per progetti 
di successo 

Relatore: 
Luca Croce / Product Manager Residential, Building 
Automation & IOT
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